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Leon Zblewski und Marius Stolz, Amazon Global Selling

Weltweit verkaufen mit
Amazon

Das Wichtigste im Uberblick:

Bevor Sie Ihr Geschaft internationalisieren, sollten Sie sich eine an Ihr Unternehmen
angepasste Strategie Uberlegen.
Entdecken Sie Ihre Verkaufsmaoglichkeiten in Nordamerika, Asien, Nordafrika und im

Mittleren Osten und registrieren Sie sich in Seller Central unter Weltweit verkaufen.

Erstellen Sie Ihre Angebote und sorgen Sie dafur, dass Ihre Produkte die lokalen
gesetzlichen Anforderungen erfullen.

Beachten Sie relevante steuerliche Aspekte.

Entscheiden Sie sich fur eine Versandmethode und arrangieren Sie lhre erste
Lieferung.

Suchen Sie sich Unterstutzung von fachkundigen Serviceanbietern, zum Beispiel in

unserem Service-Provider-Netzwerk.

Profitieren Sie von saisonalen Feiertagen und Amazon MarketingmaBnahmen in

lhren Ziellandern.

1. Faktoren, die vor dem weltweiten Verkauf zu beriicksichtigen sind

Lernen Sie mehr Uber die Erfahrungen, die unser Verkaufspartner Klaus Forsthofer bei

seiner Expansion in die USA gesammelt hat.

Bevor Sie sich fur ein Land entscheiden sollten Sie folgende Faktoren bertcksichtigen:

Kund:innen: Welche Produkt- und Angebotspraferenzen bestehen vor Ort?
Besteht Bedarf nach meinen Produkten? Welche Sprache(n) sprechen meine
Kund:innen?

Produkte: Welche Zertifikate oder Testnachweise benétige ich beim weltweiten

Verkauf? Kann ich in Landern wie USA, Australien oder arabischen Emiraten von
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der Saisonalitdt meiner Produkte profitieren? Welche Produkte verkaufen meine
Wettbewerber?

e Logistik: Woher beziehe ich meine Produkte? Welchen Logistikanbieter kann ich
nutzen? Was sind die Importregulierungen?

e Steuern: Wie muss ich die Umsatzsteuer abfuhren? Muss ich eine neue
Geschaftseinheit grinden? Welche Steuerberater:innen kbnnen mir helfen?

e Lokale Storeeigenschaften: Wann wurde der Store etabliert (USA vs. Australien
vs. Arabische Emirate vs. Singapur)? Wie ist meine Wettbewerbsposition in den

globalen Stores?

Amazon betreibt weltweit Giber 15 Stores, auf denen Sie Ihr Geschéaft ausbauen und lhre

Marke und Produkte anbieten kdnnen:
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Amazon.com Amazon.co.jp Amazon.ae Amazon.de
Amazon.ca Amazon.in Amazon.com.tr Amazon.co.uk

Amazon.com.mx Amazon.com.au Amazon.sa Amazon.fr

Amazon.com.br Amazon.sg Amazon.eg Amazon.it

Amazon.es

Amazon.nl

N

2. Ablaufschritte beim weltweiten Verkauf

( Europa \

\ Amazon.se /

Stellen Sie Registrieren Sie
sicher, dass |hre Informieren Sie Ihr Konto Gber . Arrangieren
Produkte die sich tber Seller Central: || Erstellen Sie Sie die Verkaufs
Vorschriften im Steuernim Lagerbestand Lieferung in
Zielland Expansionsland > Weltweit ADJSBOLE Ihr Zielland -start!
einhalten verkaufen
Generell gilt:

v' Vergewissern Sie sich, dass Sie die Genehmigung im Zielland haben, bestimmte

Produkte,

Marken

und

Kategorien

ZU

verkaufen.

Das  dortige

Genehmigungsverfahren kann die Anforderung von zusatzlichen Dokumenten,

Leistungsprifungen und andere Qualifikationen umfassen.
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v Sie sind verantwortlich fur die Einziehung und Zahlung all Ihrer Steuern - Amazon
kann keine rechtliche oder steuerrechtliche Beratung geben. Unterstitzung

bekommen Sie von unseren Drittanbietern im Service-Provider-Netzwerk.

Wie starten Sie lhren weltweiten Verkauf?

Starten Sie |Ihre Registrierung fur Nordamerika (USA), Asien/Pazifik, Mittlerer Osten und

Nordafrika unter Lagerbestand > Weltweit verkaufen

Benotigte Dokumente:

. Gultige deutsche Telefonnummer und Muss ich ein neues
E-Mail-Adresse Unternehmen griinden, um auf

- Ein Dokument, das beweist, dass Ihr Unternehmen andireanmazer Stores
existiert und im Geschaftsverkehr auftritt, z.B. verkauten zu konnen :

Eintrag ins Handelsregister, ein Kontoauszug, eine
Kreditkartenabrechnung

Sowohl einheimische als auch
auslandische Unternehmen
werden fur die Registrierung

«  Ein glltiges Ausweisdokument (Vorder- und akzeptiert.

Rlckseite)

Was miissen Sie beachten, bevor Sie lhre Produkte listen?

v Vergewissern Sie sich, dass Sie die richtigen Einheiten verwenden (Zoll, FuB,
Pfund usw.).

v"Informieren Sie sich Uber gewerbliche Haftpflichtversicherungen. In den USA
hilft Ihnen der Business Insurance Accelerator einen Versicherungsanbieter zu
finden. Ansonsten empfehlen wir das Service-Provider-Netzwerk.

v Nutzen Sie die Zeit bevor Sie listen, um von Logistikanbietern einen
Kostenvoranschlag fiir DDP (Delivered Duty Paid, verzollt geliefert) zu erhalten!

v Beantragen Sie die Kategoriefreischaltung oder die Freischaltung fir lhre Marke
unter: ,Lagerbestand” - ,Produkt hinzufigen” - ,Freischaltung fur Kategorien
mit Zulassungsbeschrankung beantragen”

Listen Sie Ihre Produkte:
v" Manuell: Uber ,Lagerbestand” - ,Produkt hinzufigen”

v" Mehrere Produkte auf einmal: Uber ,Lagerbestand” - ,Mehrere Artikel
hochladen”

v Wenn die Produkte bereits im jeweiligen Amazon Store vorhanden
sind, kdnnen Sie das Tool zur Erstellung internationaler Angebote (BIL)
nutzen: Uber ,Lagerbestand” > ,Weltweit verkaufen” - ,Internationale
Angebotserstellung”
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Welche Moglichkeiten der Logistik haben Sie?

1. Versand durch Amazon (FBA): Nutzen Sie den Versand durch Amazon, damit Ihre
Produkte fir Kund:innen durch das Prime Logo sichtbarer sind

2. Versand durch Verkaufspartner:in: Wenn Sie Bestellungen selbst versenden
maochten, mussen Sie sich eigenstandig um Lieferungen, Zollabfertigung und
Warensendungen kimmern

Fragen Sie lhren Logistikpartner nach:

v' DDP: Alle Lieferungen missen mit DDP (Delivered Duty Paid, verzollt geliefert)
erfolgen, wobei die Zélle im Voraus zu entrichten sind

v" Importer of Record (IOR): Zu den Aufgaben zahlen:
1. Ausfullen der gesetzlich vorgeschriebenen Dokumente
2. Bezahlung der berechneten Importzélle-und Steuern

v" Einhaltung von geltenden Gesetzen und Vorschriften

Wie versenden Sie lhre Ware an unser Logistikzentrum?

1. Mit eigenem Kurierdienst (DHL, UPS, usw.)
2. Transportpartnerprogramm von Amazon
(Amazon Global Logistics) Gibt es zwischen Amazons Warenlagern
- Derzeit nur fir Sendungen aus weltweit auch einen Warenaustausch
China in die USA verfuigbar wie im Paneuropaischen System? Oder
kann Amazon meine Waren aus einem EU
Warenlager in ein globales Warenlager
schicken?
Nein. Sie mussen Ihre Ware mit lhrem
eigenen Kurierdienst an unsere weltweiten
Was kommt danach? Logistikzentren schicken. Wenn Sie Ware
von China > USA transportieren, kénnen
Sie unser Amazon
Transportpartnerprogramm nutzen.

Sponsored Products

Blitzangebote

Coupons

Werbeaktionen fur Markeninhaber:innen
Erweiterung Ihrer Produktauswahl

ASANENENEN

Fur den Inhalt dieser Prasentation ist Amazon verantwortlich. Bei Fragen und Anregungen, vereinbaren Sie

gerne ein persénliches und kostenfreies 1:1 Coaching mit unseren Experten Marius Stolz oder Leon Zblewski.
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