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Ezgi Berrin Samaraz, Account Managerin, Amazon Deutschland  

Möglichkeiten der EU-Expansion 

auf den Amazon Marketplaces 

Das Wichtigste im Überblick: 

✓ Nutzen Sie die Amazon Marketplaces um neue potentielle Kunden:innen zu 

erreichen und neue Märkte zu erschließen 

✓ Wählen Sie zwischen dem Versand durch Amazon und Eigenversandoptionen 

Ihre richtige Versandstrategie 

✓ Informieren Sie sich vorher über die steuerlichen Voraussetzungen 

✓ Nutzen Sie die vielen Amazon Services, die Ihnen die Expansion erleichtern 

 

1. Was passiert, wenn Sie sich entscheiden, Ihr Geschäft international zu 

erweitern?  

Die internationale Expansion bietet Ihnen eine große Chance, Ihr Geschäft zu erweitern und 

es auf die nächste Stufe zu bringen. Kund:innen europaweit warten auf Sie! 

Aktuell gibt es in Europa folgende Amazon Marketplaces: Deutschland, Frankreich, Italien, 

Spanien, Vereinigtes Königreich, Niederlande, Polen, Schweden, Belgien und Türkei.  

 

2. Überblick Versandoptionen Amazon Marketplaces 

Die europäische Expansion ist mit Hilfe vom Amazon Logistiknetzwerk, als auch mit Ihrem 

eigenen Logistiknetzwerk umsetzbar.  
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a. Internationalisierungsmöglichkeiten mit Versand durch Amazon 

Die folgenden europäischen Versandoptionen stehen Ihnen mit Versand durch Amazon zur 

Verfügung: 

 

 

 

Mit dem paneuropäischen Versand durch Amazon (PanEU) senden Sie Ihre Produkte an 

das nächste Logistikzentrum und Amazon ordnet Ihre Produkte strategisch den 

Versandzentren in ganz Europa ohne zusätzliche Kosten zu. Ihre Produkte sind somit näher 

am Kunden und sofort versandbereit. Weitere Informationen zum PanEU Programm erhalten 

sie hier.  

  

*(UK, DE, FR, IT, ES, PL, CZ) 

**(DE, FR, ES, IT) 

 

https://sell.amazon.de/versand-durch-amazon/europa?ref_=sdde_soa_fba_pe_n
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b. Eigenversandoptionen 

Es gibt auch die Möglichkeit mit Ihrem eigenen Logistiknetzwerk zu expandieren. Der 

europäische Verkauf im Eigenversand ist zu Ihren Konditionen durch die länderspezifischen 

Versandvorlagen frei bestimmbar. 

 

 

3. Die neuen europäischen Marketplaces – Niederlande, Schweden, 

Polen,Türkei, Belgien 

Zu den neuen Marketplaces gehören die Niederlande, Schweden, Polen, Belgien und die 

Türkei. Im Folgenden finden Sie einen Überblick über die bereitstehenden Funktionen in den 

jeweiligen Marketplaces:  
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4. One-Stop-Shop / Umsatzsteuerregistrierung* 

EU-Gesetzgebung zur Einfuhrumsatzsteuer im E-Commerce (EU-VOEC)  

gilt seit dem 1. Juli 2021: 

• Schwellenwert: Ab einem EU-Gesamtumsatz von 10.000€ sind Sie in jedem EU-

Mitgliedstaat, in dem Sie Umsatz machen steuerpflichtig.  

• Union One-Stop-Shop = Europäische Erleichterung für grenzüberschreitende 

Warenlieferungen für B2C 

• Amazon Hilfeseite zum Thema One-Stop-Shop (OSS)  

• Anleitungen zur Registrierung für den OSS für Deutschland 

 

Wann wird eine lokale Umsatzsteuernummer (VAT) nötig? 

• Bei Überschreitung des EU-weiten Schwellenwertes von 10.000 €  

oder  

• Bei lokaler Lagerung der Produkte in dem betreffenden EU-Mitgliedstaat 

➔ in allen Ländern, die am PanEU Programm teilnehmen  

 

5. Services und Angebote von Amazon 

• Amazon Tool - Internationale Angebotserstellung einrichten: Eine Amazon Lösung, die 

speziell entwickelt wurde, um Ihnen bei der internationalen Expansion durch 

Erstellung und Aktualisierung von Angeboten aus einem Marketplace auf einen 

oder mehrere andere Marketplaces zu unterstützen. 

• Umsatzsteuer-Service bei Amazon: Eine bequeme und kostengünstige Lösung für die 

Einhaltung Ihrer Umsatzsteuervorschriften, mit der Sie die Anforderungen an die 

Umsatzsteuerregistrierung und Umsatzsteuererklärung erfüllen können. 

 

*Diese Informationen dienen lediglich dazu, Ihr Bewusstsein für dieses Thema zu schärfen, stellen aber 

keine Rechts- oder Steuerberatung seitens Amazons dar. Sie sollten einen Rechtsanwalt oder 

Steuerberater konsultieren, wenn Sie spezielle Fragen zur erforderlichen Besteuerung, einschließlich 

bei grenzüberschreitenden Verkäufen in der EU haben. 

 
Für den Inhalt dieser Präsentation ist Amazon verantwortlich. 

https://sellercentral-europe.amazon.com/gp/help/external/help.html?itemID=7GB7EHQJL2WRMLW&language=de_DE&ref=efph_7GB7EHQJL2WRMLW_relt_202102340
https://m.media-amazon.com/images/G/03/EU/20210510_OSS_-_DE_-_UOSS_registration_manual.docx
https://sell.amazon.de/weltweit-verkaufen/anleitung?ref_=sdde_gs_2nav_gu#bil
https://sell.amazon.de/informationen/steuerinformationen

